PROYECTO:

Hora inicio
Hora final

“GASES DE EFECTO INVERNADERO Y AGRICULTURA

ORGANICA”

Herramienta de Valoracion Socioecondmica.

Identificacion:

Ubicacion: Provincia

Canton:

Distrito:

Poblado:

Otras sefias:

Propietario:

Compilador de campo:

Fecha de Aplicacion:

Entrevistado:

1. GENERALIDADES. (Control cruzado)

1.1 Hace cuanto inicio un
proceso de cambio en su
finca en miras a un manejo
alternativo /organico u
agroecolégico?

1.2 Cuales fueron los
aspectos relevantes por los
cuales tomo esa decision.

1.3 Cual erala situacién
general de lafinca al
momento de considerar
cambios en su sistema
productivo.

1.4 Cual erala condicién de
su comunidad al momento e
considerar cambios en su
sistema productivo.

1.5 Que otras iniciativas para
la mejora productiva de la
finca se han desarrollado a
través del tiempo.

1.6 Observando los cambios
actuales de su finca, cuales
aspectos rescataria usted
como claves para alcanzar el
nivel actual.

1.7 Identifica Usted algin
proyecto de desarrollo
regional? Que instituciones lo
manejaron?

1.8 Que tipo de asistencia
manejaba el proyecto
regionalmente (Capacitacion,
introduccion de cultivos,
asesoria, apoyo técnico o
econémico, otros)




2. Pro

ceso de informacion.

General / Informal

2.1 Harecibido usted informacion sobre

agric

y/o sostenible.

ultura orgéanica, agroecoldgica, alternativa

2.2 Desde cuando (afio)

2.3 Cual ha sido la fuente mas importante de

informacién para usted
Medios de comunicacién masiva Quien,
comunicaciones personales informales donde.
Intercambios, talleres, Capacitaciones IDENTIF
Vinculo constante a organizacién promotora.

Interc

ambios

24C

onoce usted experiencias de otros productores organicos:

No (pasa a punto 3)
Si

25C

organicos

uantas experiencias conoce de otros productores

26D

esde cuando:

Vinculo histérico (Toda la vida)

Cuando me empecé a interesar en la A. O.

Cuando comencé a trabajar la A. O.

Cuando ya tenia mi sistema establecido.

27C

omo llego a ellos.

Intercambio con Organizacion

Invitacion

Interés o necesidad personal

28C

ual es su apreciacién del (los) procesos) que ha visitado

Poco interesante

Interesante experiencia

Ejemplo a seguir

29H

a aportado en el manejo de su finca el intercambio de experiencia:

No hubo nada que rescatar

Aclare mi panorama frente al cambio

Adopté practicas para mi finca

Adopté practicas y sigo visitandolo




3. Capacitaciones.

Tema Fecha (ano) | Institucién Modalidad Participante | Duracion Valoracién® | Apropiacién®
(charla, taller,
curso, seminario,
otros)

Capacitaciones.

! pésima, mala, regular, buena, excelente
20 = No se aplicé en la finca, 1 = Se inicio, no causo impacto y se dejo de utilizar, 2 = Se inicio cumpli6 su funcién y se abandoné, 3 = Se inicio y aun se utiliza en la finca.



3.1 Valoracion general del proceso de capacitacion

Pésima

mala

regular

buena

excelente

4. Tradi

cion Familiar

4.1 Tenian finca sus antepasados?.

No

Si (Pasa a pregunta 4.3)

4.2 Si es negativo, cudles eran las fuentes principales de ingreso familiar?

Pedn Agricola

Asalariado agricola

Asalariado no agricola

Pensionado

4.3 Si es afirmativo a qué la dedicaban?

Activid

ad

Granos basicos

Ganaderia

Hortalizas

Cultivos Perennes

Mixto (Sistema diversificado)

4.4 Niv

el de uso de agroquimicos

No se usaban agroquimicos

Se utilizaba una cantidad reducida de agroquimicos

Se utilizaba un itinerario técnico completo en lo referente a agroquimicos

Se sobre dosificaban los cultivos con agroquimicos.

4.5 Uso de materiales organicos como abonamiento a suelos.

No se utilizaban

Se utilizaban cantidades marginales inconscientemente.

Se utilizaban cantidades significativas inconcientemente.

Es y ha sido una practica comdn.

4.6 Intensidad de uso del suelo

Cultivo anual de ciclo corto, un solo ciclo, barbecho, Rotacién

Mas de un ciclo anual, con barbecho, con rotacién

Mas de un ciclo anual, sin barbecho con rotacion

Més de un ciclo anual sin barbecho y sin rotacién.

4.7 Capital requerido en la inversion

Minimo, cubierto con recursos propios (Semilla y herramienta)

Era necesario una reserva de capital (Compra de insumos, semilla pago de mano de obra)
pero no indispensable

Altamente demandante de capital, Indispensable.

4.8 Uso de mano de obra

Cubierto con parte de la Mano de Obra familiar disponible

Demandaba toda la mano de obra familiar disponible

Demandaba toda la mano de obra familiar disponible e implicaba la contratacion de mano
de obra.




4.9 Préacticas conservacionistas

No se utilizaba ninguna practica de conservacion.

Inconscientemente se realizaban ciertas practicas que conservaban los recursos.

Existia consciencia sobre la conservacion y se empleaban técnicas especificas (Rotacion,
barbecho, curvas, cobertura, otras).

4.10 Cuando Tomo posesién de su finca?

| Afio:

4.11 Cuando tiene conocimiento sobre la Agricultura Organica?

Afo:

4.12 Cuando Adopta practicas de la Agricultura Orgénica?

| Afio:

4.13 Cuando suprime por completo el uso de agroquimicos en su finca?

| Afio:

4.14 Cuando obtuvo la certificacién de su finca?

| Afio:

5. Conciencia ambiental

5.1 Cual era el uso que daban sus antepasados a los recursos naturales de la zona?

Se respetaban los limites naturales y patrimonio natural

Poco a poco se iban transformando las areas naturales por area productivas

Se dio un uso irracional al patrimonio natural

5.2 Como considera usted la situacion de los recursos naturales de la zona actualmente?

Totalmente devastado

Con alto grado de deterioro

Transformado para la produccién agricola

Transformado para la produccién agricola sostenible

5.3 Mantiene usted areas para la regeneracion natural en su finca.(bosque, tacotal, etc)

No (Pasa a pregunta 5.5)
Si

5.4 Que porcentaje de su finca:

De 1% a 10%

De 10% a 25 %

De 25% a 40%

5.5 Cree usted que las condiciones climaticas de la zona hayan cambiado?

No

Si

5.6 Cuédles factores han cambiado?

Factor climético Mayor/Menor/Igual

Lluvia

Temperatura

Viento

Temporales

Veranillos

Otros




6. Concepto Agroquimicos

6.1 Ha utilizado usted agroquimicos en su finca.
Si

No (Pasa a punto 9.3)

6.2 Cual era laintensidad de uso?

Se utilizaba una cantidad reducida de agroquimicos

Se utilizaba un itinerario técnico completo en lo referente a agroquimicos

Se sobre dosificaban los cultivos con agroquimicos.

6.3 Cual la principal ventaja que ofrecian u ofrece estos productos quimicos?

Ninguna

Reducian la demanda de mano de obra

Abarataban Costos

Reducian tiempos de cosecha

Mejoraban la calidad del producto

Combinacién de opciones anteriores, excepto A, (indicar cuales)

6.4 Actualmente utiliza agroquimicos en su finca.

No

Minimo uso en labores especificas con tendencia a eliminarlos

Minimo uso en labores especificas

Si

7. Exito de la produccién convencional, Retribucién Econémica, Evolucién de cosechas
(No aplica en alta Talamanca).

7.1 Cuales eran las actividades principales antes de la transicién

o0|m|>

Actividad A | Actividad B | Actividad C | Actividad D

7.2 Cual era el rendimiento de los productos
convencionales sembrados en su finca.
Excelente, rebasaba las expectativas.
Buena, acorde a lo esperado.

Regular, pudieron ser mejores

Malas, no cumplieron las expectativas.
Pésimas, ocasionaron perdidas.

7.3 Cual era el comportamiento de las cosechas
Estable a través del tiempo.

Con altos y bajos

Estable al principio y luego con tendencia a
la baja

con una marcada tendencia a la baja
desde el principio

7.4 Donde colocaba sus productos

En un mercado asegurado desde la
siembra.

Cooperativa o comercializador

Feria del agricultor

comunidad

Intermediario

no habia mercado fijo

7.5 Como eran las condiciones del mercado
convencional

Trato solidario, buen precio, estabilidad.
espacio de negociacion entre las partes
espacio dificil para negociacién

7.6 al respecto de los precios pagados por los
productos
Inferior al precio promedio del mercado
Igual al precio promedio del mercado




[ Superior al precio promedio del mercado | | |

7.7 Sus cultivos convencionales demandaban el uso de insumos externos a la finca

Si

No (pase al punto 7.9)

7.8 Econdmicamente que implicaba la adquisicién de esos productos.

Devengar importantes sumas de dinero y tiempo

Significaban costos manejables en la produccién

no era el rubro de gasto mas significativo de la produccién

7.9 En general cual es su apreciaciéon del balance costo retribucion de la produccién

convencional que realizaba en su finca

Existia un amplio margen de ganancia con la produccién convencional

existian ganancias aceptables que permitian la sostenibilidad del sistema

solamente se saldaban los costos de produccion

existian perdidas econémicas

Precio de insumos convencionales

8. Salud, Intoxicaciones documentadas

(Intoxicaciones, aversién al uso, otro)

8.1 Ha existido algun inconveniente con el uso de agroquimicos a nivel familiar

a. Ninguno

b. Deterioraban las condiciones de la finca.

c. Existian trastornos de salud al usar agroquimicos

d .Se dio una intoxicacién documentada en finca

9. Calidad de autoconsumo

9.1 Destinaba usted parte de su produccién para el autoconsumo

No (Pasa a punto 10)

minima

Significativa para mi familia

9.2 Valoraba usted el hecho de consumir productos con agroquimicos

No

Si, pero no los consideraba peligrosos

Si, pero seleccionaba lo que queria consumir

actualidad en su casa provienen de su finca?

9.3 Que porcentaje aproximadamente de todos los productos que se consumen en la

|

10. Condicion de Finca, M.O Fam, Composicion de la familia

10.1 Organizacién familiar

Nivel Ocupacion
Nombre Parentesco Sexo Edad . empresa
educativo I~
familiar

Ocupacion
fuera de la
finca

Contribucién a la
familia si existe
trabajo externo

(“remesas”,

Fuera del Nucleo

Z 0O




10.2 Total de disponibilidad de recursos en mano de obra familiar para la finca

Solo el productor

Productor mas hijos

Productor mas hijos e hijas

Productor mas hijos e hijas y sefiora

Productor mas hijos e hijas, sefiora y otros miembros

10.3 Cual es la inversién en mano de obra familiar por hectarea que usted puede realizar:

| Peones por hectarea por afio.

Jovenes

10.4 Sus hijos adolescentes se interesan por la produccién alternativa

Si

No

NA (pase al punto 11)

10.5 De que forma aportan alafinca

Se vinculan de lleno junto al padre al trabajo de la finca 100%

aportan parte de su tiempo al trabajo de la finca 50%

Ocasionalmente se vinculan al trabajo 25%

Trabajan fuera del sistema y brindan remesas

No aportan al sistema

11. Capital, Ingresos, Evolucion cosechas, Seguimientos

puntual alafinca o ala produccién después del vinculo inicial

11.1 Alguna de las instituciones que se han vinculado con lafincale da o dio seguimiento

No(Pasa a punto 12)
Si

11.2 Cual fue la principal actividad de seguimiento por parte de esta institucion?

Asesoramiento de la fase productiva.

Asesoramiento de la fase comercializacion Quien o

Motivacion personal familiar quienes

Apoyo Econdémico

11.3 Cuales son o fueron las ventajas de este seguimiento:

11.4 Que valoracién merece el seguimiento en general

Pésimo

Malo

Regular

Bueno

Excelente




12. Fuerza de trabajo, MO Externa Disponible

12.1 Posee usted mano de obra contratada en su finca.

Si

No(Pasa a punto 13)

12.2 Modalidad de contratacién de la mano de obra.

Cantidad

Periodo de contratacion

Jornada semanal

Total de horas laboradas por
semana

Costo total

Relacién tiempo familiar /
Tiempo contratado aproximado

13. Capital, Crédito

13.1 Existen posibilidades financiar actividades productivas en su finca

Si

No(Pasa a punto 14)

13.2 Que instituciones brinda esas posibilidades

Sistema Bancario

Estado

ONG’s

Otras: Nombre:

13.3 Que accesibilidad posee usted a estas opciones de crédito

Nula, las condiciones de los créditos son insostenibles.

Solamente condicionando mi forma de manejo, es decir, introduciendo nuevas actividades
0 cambiando el manejo

Son accesibles y las condiciones se adaptan a mi situacion

13.4 Si

se trata de actividades de agricultura organica se puede optar por crédito

Si

No

13.5 Posee usted actualmente algin crédito de apoyo a la labor productiva de su finca?

Si

Institucién Monto Plazo Interés
Institucién Monto Plazo Interés
Institucién Monto Plazo Interés
Institucién Monto Plazo Interés
No

14. Adelantos

14.1 Cual es la periodicidad de ingreso por venta de sus productos

Diaria

Semanal

Mensual

Anual

otra




14.2 Recibe usted adelantos por su producciéon organica, es decir, recibe parte del pago

total antes de la entrega

Si

No (Pasa a punto 15)

14.3 Que porcentaje?

0-10 %

10-25%

25-50%

50-100%

15. Organizacion, Beneficios, Desventajas/ Ventajas, Participacion en organizaciones

15.1 Cuadro.

Organizacion

Periodo de
vinculacion

Apoyo
brindado

Aspectos
Positivos

Aspectos
Negativos

Valoracién
general del
apoyo
Iparticipacion®

16. Ingreso

16.1 Que porcentaje de su ingreso proviene de la produccidn organica?

0%

0-25% hasta un cuarto

25-50% desde un cuarto hasta la mitad

50-75% de la mitad hasta tres cuartos

75-100% desde tres cuartos hasta todo

100% todo

16.2 Cual es su apreciacion sobre el ingreso neto obtenido en la produccién orgénica.

Es menor que la convencional

Es aceptable, similar al convencional

Es un poco mejor la convencional

Es mucho mejor la convencional. Es el principal motivante a sostener la produccion

¥ En escala de un 0 a un 10. expresando excelente 10, pésimo 0. Proponer valoracién cuantitativa desde el

productor.




17. Produccién (costo)

17.1 Con la produccidn organica cual ha sido, en general, la evolucion de los costos?
Aspecto Mayor / Menor / Igual

Insumo

Mano de Obra

17.2 Después de haber revisado rapidamente los costos e ingresos de produccién como
considera usted la rentabilidad

Por debajo de lo esperado, estaba mejor la produccién convencional. (Pasa a punto 18)
Igual a lo que se hubiera obtenido en la produccién convencional. (Pasa a punto 18)
Buena, mejor que la produccién convencional

Excelente, muy por encima de la produccién convencional

17.3 Si existe, de que maneraincide la retribucién que se obtiene en la produccion.
no es para mi tan relevante, estoy en la AO no solo por el dinero

es un aliciente en el proceso de transicién y en la permanencia mia en lo organico
Es fundamental para mi sistema

Si no existiera esa retribucion no estaria produciendo organicamente

18. Certificacién, Mercado organico, Sitio de venta

18.1 Cuales son los principales destinos de los productos que salen de la finca?

Comunidad

Intermediario.

Ferias del agricultor.

Distribucién propia.

Procesadora y Comercializadora de productos.

18.2 Esta su finca certificada?

Si
No

18.3 De su principal mercado anotado cual es la exigencia de certificacién organica?

Ninguna.

Basta con el intercambio entre el productor y el consumidor.

Solamente acepta producto certificado por agencia.

18.4 Por el mercado que su finca esta en transicién o esta certificada.?

Si

No

18.5 Si su finca no esta certificada, ¢ Cuales han sido los elementos que han contribuido ala
no certificacién de la finca?

Costo de la certificacion

El mercado no lo exige

No hay condiciones de la finca

No hay informacion del proceso de certificacion

18.6 Cual es la distancia de su finca al punto de venta?
| Kilémetros

18.7 Cual es la percepcién del precio recibido por su produccién organica?
Inferior al precio promedio del mercado

Igual al precio promedio del mercado

Superior al precio promedio del mercado




18.8 Comercializa usted directamente con el consumidor final?

Si

No Termina

18.8 Como es larelaciéon con los consumidores?

No se crea una relacion directa con el consumidor final.

Poco cordial, cuesta mantenerlos, rotan, no se mantienen.

Son clientes que se han mantenido por la calidad del producto.

18.9 Al

comercializar un producto como orgénico directamente usted: (COMPETIDORES)

Encuentra resistencias de los competidores

Les es irrelevante a los competidores

A los competidores les interesa su forma de produccién y le piden ampliar conocimiento

18.10 Al comercializar un producto como organico directamente usted: (CONSUMIDORES)

Encuentra resistencias a comprar el producto, son escépticos ante el producto organico

Les es irrelevante a los consumidores

A los consumidores les interesa su forma de produccion y prefieren su producto.

Muchas Gracias




